132802-28214-好文章-誠信是業務生涯關鍵中的關鍵-英雄永遠都不會拋下他的夥伴！
-摘自許先生之分享-昨日訪客-720人次
我自己是業務出身，後來因為做生意的關係，一直到現在都還是必須持續不斷地和業務人員接觸，所以可以這麼說：我這輩子都是在業務圈裡面打滾.

我最後得到的結論就是：誠信是業務生涯關鍵中的關鍵。
而且誠信是一種習慣，你一開始習慣誠信或者不誠信，決定了你一生的業務生涯的成敗。

就像所有的商店或飯店一樣：你絕對無法靠著每天都是第一次來的客人而生存。因為回客率以及顧客的忠誠度決定你的成敗。業務生涯更是如此.我們絕對無法依賴我們的運氣，認為全世界最好的物件都會落在我們身上，就算是的話，好的物件也會是因為我們的誠信而讓客人源源不絕的介紹客人給我們而來。或者是所有的客人都是我們用完一次就丟來成就自己，這樣被我們背叛的客人也會去告訴其他的客人說我們是個賤人，這樣我們如何能長期的生存？更何況當我們不僅僅不是客人的貴人，反而是客人的賤人的時候，我們對待我們的同事或同行也會如此，這樣久而久之我們就會把路走絕走斷走死！

不僅僅把自己的路走死，也會把自己或自己的行業搞死。

我家的水池已經超過10年了，我從來沒有看過我家的水池有任何的小魚或第二代產生，在水池裡游來游去的只會越來越少沒有越來越多，原來他們會把對方的魚卵吃掉，後來其他的魚媽媽看到別人把自家的魚卵吃掉，乾脆自己也把自己的魚卵吃掉，這就是這個池塘沒有第二代的原因。

就像我個人非常尊敬的信義房屋董事長周俊吉始終秉持的：「計利當計天下利，求名當求萬世名」.如果我們人生只剩下不擇手段地用自欺欺人的駝鳥心態，而且做每項業務都隨便找一個讓自己使壞的理由，那麼就算我們能夠一時賺到一點錢，又如何能夠長長久久的守住財富？「厚德」才足以「載物」。

在我們業務生涯中，願我們永遠不會去打開這個潘朵拉的盒子，永遠不會背叛我們的客戶，尤其是我們的同事或同業，因為就像信義房屋的廣告說的：英雄永遠都不會拋下他的夥伴！
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